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26 Haziran 2014 tarihinde Zonguldak’ta Emirgan Hotel'de BAKKA tarafindan koordinasyonu
gergeklestirilen ve Bati Karadeniz isbirligi Platformu (BKIP) katkilariyla diizenlenen ihracat

Zirvesi sonug raporudur.




IHRACAT ZIRVESI

26 HAZIRAN 2014

ZIiRVE HAKKINDA

ihracat Zirvesi Bati Karadeniz Kalkinma Ajansi koordinasyonunda ve
Bati Karadeniz isbirligi Platformu’nun katkilariyla 26 Haziran 2014
Persembe guni Zonguldak Emirgan Otelde gerceklestirilmistir.

e Bati Karadeniz Bdlgesinde ihracat
e Boélgede ihracati Nasil Arttirabiliriz
e Romanya'ya ihracat

e Bdlgemizden Basari Ornekleri

gibi baslklarin islendigi zirveye kamu kesimi, 6zel sektor, sivil toplum
kuruluglari ve akademi temsilcilerinden O6nemli isimler katilim
saglamistir.  ihracat zirvesi  10:00-15:00 saatleri arasinda
gerceklestiriimis olup bélgenin ihracat kapasitesini ve ihracata yonelik
farkindahg arttirmak igin boélge firmalari ile ilgili kurum / kuruluslari bir
araya getirerek sinerji yaratiimasini saglamistir.




ZiRVE AGILIS KONUSMALARI

Zonguldak Yatirim Destek Ofisi uzmanlarindan Elif Birkan ACAR’In moderasyonunda gerceklestirilen
organizasyonda acilis konusmasini yapan Bati Karadeniz Kalkinma Ajansi Genel Sekreteri Faruk
TEZEL, BAKKA tarafindan koordine edilen ihracat Zirvesi ile ihracat yapan ve ihracat yapma
potansiyeli olan bdlge isletmelerinin bdlge ihracatinin istikrarli bir bicimde artmasi igin Grin, hizmetler
ve pazar konularinda cesitlilik yaratacak calismalar destek saglamasi, ihracata yonelik pazarlarin
arttirlmasi gibi stratejik politikalarla boélgemizde ihracat atagi gercgeklestirimesi hedeflendigini
belirtmistir. BKIP’in yapisi ve Uyeleri hakkinda da kisaca bilgilendirme yapan TEZEL, 2. ihracat
Zirvesinin 6niimiizdeki aylarda Eximbank kredileri, Ekonomi Bakanhgi Destekleri ve ihracatta
Rekabet Ustiinligi saglayan hususlar odaginda organize edilecegini ifade etmistir. Ayrica BAKKA
olarak Dis Ticaret Egitimleri duzenleyerek dis ticaret operasyonunda teknik personel yetistiriimesi ve
mevcut personellerin niteliklerinin gelistiriimesine destek olmayi amacladiklarini belirtmistir.

Faruk TEZEL’in ardindan konusmasini gergeklestiren Zonguldak Valisi Ali KABAN, bdlge
kalkinmasinda BAKKA’'nin uzman kadrosunun gayretlerine dedinmistir. Bolgenin sanayi ve serbest
ticaret alanlari ile potansiyelinin oldugunu ve bunun degerlendirilmesi i¢in kara, demir, hava ve deniz
yollarinin mevcut oldugunu, ayrica Filyos Liman ihalesinin sonuglarini beklediklerini ve sonug¢
gerceklestirildiginde bolge ihracatina olumlu katkilarda bulanacagini belirtmigtir. BAKKA ile yapilan
Romanya Gezisinin Ulkeler arasi ihracatin éneminin anlasiimasi agisindan 6nemli oldugunu ve
ayrica Romanya’da bulunan Tiirk is Adamlari ile igbirligi kuruimasina yénelik calismalarin yapilmasi
acisindan gelecekte de ziyaretlerin devam etmesinin dnemini vurgulamistir.
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ZIiRVE ICERIGI

CAGRILI KONUSMACI - Aykut AKBULUT (1. OTURUM)

Zirvenin ilk konugsmasini Romanya TURK IS Adamlari Dernegi Baskani Aykut AKBULUT yapmustir.
Konusmasinda Romanya’da is ve Yatirm imkanlari konusuna deginen AKBULUT, TIAD olarak
Romanya’da yatirm hususunda Turkiye'deki is adamlarina her tarld yardimi yapacaklarini
belirtmistir. Ayrica Turk Ticaret Ataselerinin ve Ekonomi Bakanligrnin bilgi konusunda yardimci
oldugunu belirtmistir. Romanya’ya gelen Tirk is Adamlarinin is ortamini ve piyasayi anlamak igin
gelmelerine ragmen cok kisa sure kalarak ayrildiklarini ancak ziyaretlerin olumlu etki yaratmasi icin
daha uzun sire kalmalan gerektigini ve Ulkeyi daha iyi tanimalari gerektidini belirtmistir.
Konusmasinin ardindan sunumunda Romanya’da vyatirrm ortami  hakkinda bir sunum
gerceklestirmistir. Romanya’nin Koéstence Limani sayesinde ulasim konusunda c¢ok elverisli
oldugunu ve Asya ve Avrupa ulkelerine erisim saglanabildigini belirtmistir. Ayrica Avrupa Birligi tyesi
olan Romanya’nin ekonomik goéstergelerini de degerlendiren AKBULUT, Romanya’nin ekonomik
ortamini, beseri sermaye, isguct maliyetleri, dis ticaret verileri, Grin gruplari bazinda ihracat yapisi,
yabanci yatirim bilgilerini de iceren bir bicimde acgiklamistir. Romanya’da Turk Yatirimlari hususunda
vermis oldugu detayh bilgiler arasinda kayitli Turk sirketi sayisinin 13.535 ve kayith sermaye
miktarinin 686 milyon dolar oldugu; toplam yabanci yatirimlarin %1.47si; Turk sirketlerinin tGguncu
ulkeler ve offshore yatirimlari toplami 4 milyar euroyu astigi; Turk Sirketlerinin 2013 yili cirosu 5
milyar euronun Ustunde oldugu; sayl bazinda 3. sermaye olarak 16. yabanci yatirimci grubu oldugu
gibi bilgiler yer almigtir. Turkiye’den Romanya’ya ihra¢ edilen Urunler arasinda en 6énemli ilk Gg¢ Urtun
grubu olarak %23 oraninda metal ve metal Urlnleri; %20 oraninda arag, ugak ve ulastirma araclari
ve %17 oraninda makine ekipman ve pargalari belirtiimistir. Vergilendirme hususunda ise hizli
ekonomik buyume ve vergi toplama oraninin yukseltiimesi igcin Romanya’da vergi oranlarinin dusuk
tutuldugu ifade edilmigtir. Yatinm ortamina iliskin bilgilere ek olarak AKBULUT, Turk is adamlarinin
Romanya’da yatirnm yaptiklar takdirde yatirrm miktarlarina bagh olarak Avrupa Birligi fonlarindan
%50 hibe oraninda faydalanabildigini ve Romanya Hukimetinin de hibe fonlari bulundugunu
belirtmistir.

CAGRILI KONUSMACI - Sefik ERGONUL (2. OTURUM)

Aykut AKBULUT’un sunumunun ardindan Dinya Gazetesi Yazarlarindan ve kendisi de ihracatgi
olan Sefik ERGONUL’Un “ihracati Nasil Arttirabiliriz?” sunumu gergeklestiriimistir. Sunumunun
oncesinde bir konusma yapan ERGONUL, Bati Karadeniz ihracat potansiyelini ve boélgenin bu
husustaki hevesinin olumlu etkisini vurgulamigtir. Ayrica ihracat yapmayan firmalarin da ihracat
konusunda tereddutlerinin egitimlerle giderilebilecegini, bu hususta yardimci olacak kurumlarin ve
platformlarin olumlu etkiler yaratabilecegini belirtmistir. ERGONUL sunumunda, yurt disi pazarlarda
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kalici olabilmek igin ihracatgilarin nasil bir yol izlemeleri gerektigini anlatarak, yapilan yanlislarin ve
ihmallerin Gzerinde durmustur.

PANEL (3. ve 4. OTURUM)

3. OTURUM — BATI KARADENIZ’'DE IHRACAT
“Bati Karadeniz'de |hracat” bashgi altinda gercgeklestirilen 3. oturuma Miray Group, Cenk Group ve

Balta Lojistik ve Gumriikleme firmalari panelist olarak katihm saglamistir.

Miray Gemi Acenteligi ve Yatgilik, “Ro-Ro Tasimaciliginda ihracatin Roli” konusunda katilimeilari
bilgilendirmistir. Gazanfer KOCAMANEL’in yapmis oldugu sunumda Ro-Ro tasimaciliginin
denizyolunun da daha etkin kullaniimasini sagladigini ve Ro —Ro ile limana varig yapan tirlarin,
Ozellikle demiryolunu da kullanmak suretiyle, yesil lojistige hizmet ettigini belirtmistir. KOCAMANEL,
Ro-Ro tagimaciliginin avantajlari arasinda sunlari siralamistir:

e Kargonun, birden fazla tasiyiciya aktariimasindan kaynaklanabilecek kirilma, dokilme ve
bozulmalar en diguk seviyelere iner.

e Birden fazla tasiyiciya yuk aktarimindan kaynaklanan zaman kaybi ve isgucu maliyetlerini
azaltr.

e Taslyicl araglarin daha az yipranmasini saglar.

o Kara ve demir yollari ile kombine tagimacilik imkani vardir.

¢ Rusya bolgesine ihrag edilen yas meyve-sebzenin hizli bir sekilde aktariimasini saglar.

e Karayollarindaki ara¢ sayisini azaltarak trafik kazalari ve karbon salinim oranlarini dasurar.

e Birden fazla kapagi oldugundan yanasmasi diger yiuk gemilerine gére daha kolaydir.
1800 mile kadar mesafeler icin en ekonomik tagimacilik ttradur.
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Ro-Ro tasimaciliinda sasili treyler (cekicili, cekicisiz), treyler ve semi-treyler, tekerlekli yUkler
(araba, kamyon, otobls vb.), konteynerler, birimlestiriimis paletli yikler (kereste gibi), Uzun ve
genis parcgalar, helikopter ve blylk yatlarin Ro-Ro gemileri ile tasinan yUk tipleri oldugunu
belirtmistir. Avrupa Birligi coklu tasimaciligi destekleme programlari arasindan Turkiye Ro-Ro
tasimaciligini etkileyen TRECECA’nin uluslararasi tasimaciligin gelistiriimesi yoluyla; Karadeniz,
Kafkaslar ve Orta Asya'da politk ve ekonomik kalkinmanin desteklenmesini amaclayan
devletlerarasi bir program oldugunu ifade etmistir. TRACECA programinin amaglari arasinda
Avrupa-Kafkaslar-Asya uluslararasi tasimacilik koridoru olan "TRACECA"nin, Trans-Avrupa
Aglar’'na (TEN) en uygun entegrasyonunu tesvik etmek ve bolgenin ticaret ve tasimacilik
sistemlerindeki problem ve eksiklikleri tanimlamanin bulundugunu vurgulamistir.

Moderatér Sefik ERGONUL ise Ro-Ro tagimaciliinin konteynere gore daha avantajli oldugunu
belirterek kendisinin danigmanlik yaptidi firmalara Ro-Ro tagsimaciligini tavsiye ettigini belirtmigtir.

Panelistlerden Cenk Grubu temsilen katilmis olan Turhan UZUN, “ihracat Tasimaciliyinda Kriz
Yonetimi” bashginda yapmis oldugu konusmada, tasimacilik yapan bir sirket olarak kriz
durumlarinda hatlarindan birisinin kapanmasi durumunda alternatif olarak kullanabilecekleri bir hat
tuttuklarini belirtmistir. Ayrica Tirk Is Adamlari derneklerinin zor durumlarda ihracat firmalarina
yardimci olacagini belirtmistir. Kara yolu tasimaciliginda ise o6zellikle distk maliyetler sunan
firmalarin gegmisinin ¢ok detayl bir bigimde arastiriimasi gerektigini vurgulamistir.

Balta Lojistik ve Gumriikleme’den katilim saglamis olan Sertag BALTA, “ihracata Yonelik Gimrik
islemleri” hususunda bir sunum gergeklestirmistir. BALTA, sunumunda ihracatin evrelerini ve
ihracatta glimriik islemlerini detayh bir sekilde agiklamistir. ihracatin evrelerini fiyatin belirlenmesi,
6deme seklinin belirlenmesi, teslim seklinin belirlenmesi, ihracat tlrindn belirlenmesi, esya akreditif
ile sevk olacaksa gerekli evraklarin dizenlenmesi, mallarin ilgili nakliye aracina yuklenmesi, gumrik
islemlerinin tamamlanarak esyanin sevk edilmesi olarak agiklamistir. Ayrica ihracatta gumrik
islemlerini temsil, beyan, onay, muayene, filli ihracat, 6zet beyan ve ihracat gumrik islemlerinin
tamamlanmasi olarak siralamistir.

Moderatér Sefik ERGONUL gimriik musavirinden destek almanin siireci daha kolaylastiracagini
eklemis ve ayrica Zonguldak'taki tir kaynakh trafik sikisikligi sorununun da en kisa zamanda
¢ozulmesi gerektigini belirtmigtir.

4. OTURUM - B(“)LGEMiZDEN BASARI ORNEKLERI
“Bolgemizden Basari Ornekleri” bashgi altinda gergeklestirilen 4. Oturuma Mades Ofis Mobilyalari,

EMKO Isitma Sistemleri, Ganakgilar Sirket Grubu ve Ayanoglu Doga ve Su Uriinleri temsilcileri
panelist olarak katihm saglamigtir.




Mades firmasini temsilen Mades Yonetim Kurulu Baskani Cihat CAKIR panelist olarak katihm
gerceklestirmistir. Konugsmasinda firma olarak ihracat hususundaki politikalarini agiklayan CAKIR,
ayni zamanda bodlge firmalari arasindaki isbirliginin 6nemini vurgulamistir. Ayrica Mades Ofis
Mobilyalari olarak Uretimlerinin yaridan fazlasini ihrag ettiklerini belirtmistir.

Devletin pazar arastirmasi ve pazara giris destekleri bulundugunu belirten moderatér Sefik
ERGONUL, bu destekleri kullanan ¢ok az firma var oldugunu, yiizde olarak %5ten dahi az (2500
firma) oldugunu ifade etmistir.

EMKO Isitma Sistemleri'ni temsilen katilan Onder OZDEMIR, EMKO olarak bugiin itibariyla 53
Ulkeye ihracat yaptiklarini belirtmis ve buglnkid konusmasinda ekip ¢alismasinin ve dil bilmenin
Onemini vurgulamistir. Ayrica c¢alisan personellerinin sirekliliginin de musterilere esit ihtimamin
gosterilmesini mumkun kildigini ve musteri memnuniyetini arttirdigini belirtmistir.

Canakegllar Sirket Grubunu temsilen katilan Sezai Canakgl, ihracat cesitliliginden ziyade bir pazarin
secilip ona yogunlasmasi gerektigini vurgulamistir. Markalasmaya onem verilerek secilen bu
pazarda o6nemli bir yer edinmek gerektigini belirtmistir. Ayrica ihracat yapabilmek igin, ihracat
yapilacak Ulkenin kultriini ve mentalitesinin égrenilmesinin énemini ifade etmigtir. Satilacak malin
kalitesinin yani sira ambalajinin ve malin satimin ardindan o urinin arkasinda duran bir firma
olmasinin 6nemi vurgulanmistir. Fuarlara katilmin ve pazar arastirmasinin yapilmasi da ayrica
onemlidir. Ar-Ge ve Yeniligin yeni sira Ur-Ge yapilmasinin da ¢ok édnemli oldugunu vurgulamistir. Bu
sekilde katma deger kazanilabilecegini belirtmis ve Turk Kalite Programi ile ilgili ¢calismalarindan
bahsetmistir.

Moderatér Sefik ERGONUL: Ambalajin ihracattaki énemi yerli pazara gére daha fazladir. Ozellikle
bireysel tuketime acik UrUnlerde ambalaj aliclyi cezbetme ve urGndn korunmasi acilarindan
onemlidir. Kalite strdurulebilirliginin de ihracat firmalari icin cok 6nemli oldugunu vurgulamistir.

Ayanoglu Doga ve Su Uriinlerinin temsilen katilan Sadik AYANOGLU 1987 yilinda Devrek’te kurmus
oldugu salyangoz fabrikasinin buglin Fransa’'ya kara salyangozu ihracat ettigini belirtmistir.
Denetime Tarim Bakanhdi ve AB tarafindan tabi oldugunu beliten AYANOGLU, ayni zamanda
sahibi oldugu fabrikada surekli isinin basinda oldugunu ifade etmistir.

Moderatér Sefik ERGONUL: ihracat yaptiginiz firmalar tarafindan kontrol ediimeleri durumunda
denetimden olumlu not almak igin isyerlerinde hijyene dikkat etmeleri gerektigini belirtmigtir.

KAPANIS

Panelistlerin  konusmalarini tamamlamalarinin ardindan katilimcilara Strateji Geligstirme ve
Programlama Birimi Baskani Mehmet CETINKAYA ve Diinya Gazetesi kdse yazarlarindan Sefik
ERGONUL tarafindan plaketleri takdim edilmistir.




